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| indkeb af kliniske produkter skal vi have fuldt fokus pa hvilken vardi
produktet skaber og hvad produkterne koster samlet set i brug fremfor
indkgbsprisen. Det er en felles ambition hos Danske Regioner, Dansk
Erhverv, Dansk Industri og Medicoindustrien.

Sundhedsomrdadet presses pkonomisk og ressourcemaessigt
af flere grunde. Den aldrende befolkning og flere kroniske
patienter, i kombination med den medicinske og teknolo-
giske udvikling og deraf fglgende flere behandlingsmulig-
heder, samt en stigende mangel pa arbejdskraft betyder,
at vi hele tiden skal have fokus pa at fa mest sundhed for
pengene.

Regionerne kagber ind for mange milliarder hvert ar. | en tid
med pkonomisk pres pa sundhedsomradet skal regionerne
ga efter besparelser, der hvor det giver mening fx pa stan-
dardvarer. Men samtidig er det vigtigt at se pa, om man, ved
at @ndre maden man keber ind pd, kan imgdega nogle af de
udfordringer, sundhedsvasenet star overfor. Sarligt nar det
gelder indkeb af komplekse produkter med stor betydning
for behandlingsforlgbet og behandlingskvaliteten, som ek-
sempelvis medicinsk udstyr, implantater og medicolgsninger,
skal vi have et skarpt blik for, hvilken vardi produktet skaber
for patienten og sundhedsvaesenet.

Et veerdibaseret indkeb er forst og fremmest et godt indkab
til gavn for patienterne, men det pger samtidig investerings-
og innovationsvilligheden hos virksomhederne, hvis de kan
se at kvalitet og funktionalitet belgnnes, og det er bl.a. den
innovationsmotor som skal bidrage til at forbedre sundheds-
vasenet i fremtiden.

Derfor skal omfanget af vardibaserede indkeb op. Det er en
ambition Danske Regioner, Dansk Erhverv, Dansk Industri og
Medicoindustrien deler. Kun ved at tnke nyt, innovativt og
vardibaseret kan vi Igse fremtidens sundhedsudfordringer.

Vardien i behandlingen og
totalomkostningerne fremfor
indkebspris

| et vaerdibaseret indkeb er fokus netop pa at indkgbe
de produkter, der sikrer patienterne en god kvalitet i
behandlingen og som er billigst pa langt sigt i stedet
for et ensidigt fokus pa indkgbspris. Det kan fx vaere
kab af et produkt, der er dyrere i indkgbspris end
gangse produkter, men hvor der er ferre gener, bedre
holdbarhed, bedre anvendelse af personalets tid, eller
faerre omkostninger ved brugen af produktet pa len-
gere sigt. Vardibaseret indkgb handler grundleggen-
de om at vlge det udstyr og de lgsninger, der videst
muligt baner vejen for gget kvalitet og skabelsen af
veerdi hos patienten samt bedre brug af ressourcerne.

Vi lgser det bedst sammen, og
Danske Regioner, Dansk Erhverv,
Dansk Industri og Medicoindustrien
er klar til at bidrage til den f=lles
indsats.



Vardibaseret indkgb kan i praksis vare en mere kom-
pleks opgave end traditionelle indkgb og det kraver,
at bade regioner og leverandgrer gdr anderledes til
indkgbsopgaven.

I kraever det:

o Staerk politisk vilje og ledelsesmassig forankring

o Pkonomi og lufti budgettet til at prioritere
indkeb af produkter med hgjere indkgbspris, men
lavere totalomkostninger pa sigt samt blik for
den samlede gevinst pa tveers af afdelinger eller
sektorer.

o (Pgetrisikovillighed ift. brug af nye udbudsformer.

o Nye mader at organisere indkgbsarbejdet pa og
nye redskaber ved tet samspil mellem. Indkgbe-
ren vil fa en ny rolle og skal arbejde tat sammen
med klinikken omkring indkgbsopgaven. Alt dette
vil kreve kompetenceudvikling i organisationen.

Hos kraever det:

o Etstortfokus pd at kunne dokumentere og
illustrere den vardi som deres produkter giver
for patienten eller sygehusvasenet.

o Risikovillighed ift. at indga nye samarbejder og
aftaler omkring afprevning af produkter, hvis
evidensen er sparsom.

o Kompetenceudvikling sarligt ift. sundheds-
okonomi og data.

FOVIS - regioner og erhverv s®tter
fzlles retning

Til at styrke arbejde med verdibaserede og innovati-
ve indkgb har Danske Regioner etableret "Forum for
Vardibaserede Indkgb pa Sundhedsomradet” (FOVIS)
sam-men med Dansk Erhverv, Dansk Industri og Medi-
coindustrien. Mdlet med FOVIS er at skabe et tettere
samarbejde med erhvervet om pilotprojekter, der over
de kommende dr kan understgtte mere vardifulde og
innovative indkgb bl.a. med fokus pa at fremme brugen
af nye sundhedsteknologiske Igsninger i sundhedssek-
toren. Desuden har FOVIS ogsa fokus pa at understgtte
udviklingen af varktgjer, der skal bidrage til vardibase-
ret indkab.

Eksempel: Indkeb
af hjerteklapper

Flere regioner har gaet sammen

om indkeb af hjerteklapper. Her

blev indkgbt sakaldte TAVI-hjerte-

klapper. De er velafprgvede, som

alternativ til kirurgisk intervention

og indgrebet foregar skansomt

via en pulsare i lysken. TAVI koster over dobbelt sa
meget som almindelige hjerteklapper. Men den hgjere
pris opvejes af, at patienten er kortere tid pa hospita-
let, har faerre risici for infektion, er hurtigt hjemme og
videre i eget liv og kan n@rmest forega ambulant. For
ikke mange ar siden kostede indgrebet 7-8 dage i en
hospitalsseng og mange flere sygedage for patienten.
Sa generne for patienten var ferre og totalomkostnin-
gerne var lavere ved det dyrere produkt.

Pilotprojekter som skal give erfaring
og viden om vardibaserede indkgb
indenfor:

o Tvaroffentligt udbud af sarprodukter

o Telemedicinsk udstyr til hjiemmebehandling

e Regionslager og logistikydelser

e TAVI-hjerteklapper

e Knaimplantater

o It til hjemmepatienter

o Sarplejemidler

e Trykfordelende madrasser

e Nemme forpakninger

o Procedurepakker sundhedsydelser

e Udbud af serviceydelser til Hjertemedicinsk Klinik

e Acceleratorudbud

o Tvaroffentligt udbud af urologiske engangspro-
dukter

o Strategisk samarbejde omkring grgnne Igsninger
pa vaskeriomradet

o \Vedligehold af katetre

e Monitoreringsl@gsning til enestuer

o Klinisk beslutningsstptteveerktej til sygdommen
AMD

o Risikokommunikationsvarktgj til bryst-
kreftscreening
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